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PER IL PUNTO VENDITA MULTIMERCEOLOGICO: CERAMICA, PARQUET, SCALE, ARREDOBAGNO & Co.

«0ggi il mercato ha bisogno di nuovi orizzonti. P —
MADE Expo supporta il comparto »
delle costruzioni of frendo una panoramica i

esaustiva delle sfide costruttive del futuro
nelle quali e necessario investire».

Andrea Negri, presidente MADE Eventi
e vicepresidente Federcostruzioni

A

NOTIZIE IN ANTEPRIMA SU WWW.AREASHOWROOM.IT

ULTIM’ORA

Intervista a Lorenzo Onofri,
presidente del Gruppo
pavimenti legno di EdilegnoArredo




Patrizio Dei Tos,

amministratore

una nuova declinazione di colori e finiture di quello
che puo essere considerato il nostro progetto sto-
rico, Tavole del Piave. Nuove pigmentazioni che
vanno ad arricchire la collezione grazie a colori che
richiamano, nella loro peculiarita, la terra veneta.
Tutti i pavimenti proposti sono in Rovere francese,
compensato di Betulla e Abete, certificati PEFC e
FSC, lavorati con collanti vinilici e vernici atossiche
all'acqua. La nostra scelta é stata di proporre al vi-
sitatore delle tavole molto grandi: 38 centimetri di
larghezza e 3 metri e 80 centimetri di lunghezza.

Siamo complessivamente soddisfatti. Altro non
fosse che per il numero dei visitatori, soprattutto
stranieri, di cui si & percepito un sensibile aumento.
Poi sara il tempo a dire se per Itlas si & trattato di un
evento positivo.

|| professionista di settore, come
I'architetto, alla ricerca di pro-
dotti che abbiano un contenuto
tecnologico e filosofico capace di
sposarsi nel miglior modo possi-
bile alla sua idea di progettare.

|l cliente oggi € molto attento al
prezzo ma al contempo al valore
del prodotto.

All'edizione 2011 di Made Expo abbiamo portato { Quale prodotto o linea di punta

| avete presentato a MADE Expo?

4 Un breve bilancio sulla fiera.

 Qual e stato il vostro visitatore-tipo?

4 Cosa chiede il cliente oggi?




